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KIWI IA

Kiwi IA lleva el andlisis de datos un paso mas alla: con inteligencia artificial predictiva, permite anticipar el

futuro del negocio en lugar de limitarse a mirar al pasado.

Anticipar ventas, prever la demanda de pedidos, optimizar el inventario, controlar la rotacidon de stock y
proyectar el flujo de caja con precisidn. Kiwi IA convierte los datos en decisiones, ayudando a planificar

con confianza, reducir incertidumbre y adelantarse a lo que viene.

A continuacién, se presentan las cuatro areas de trabajo con capacidades predictivas, sus informes y el

valor que aporta cada pagina.

1. VENTAS — Informe Ventas IA

Cuatro informes que combinan el histérico con predicciones para entender —y anticipar— el

comportamiento de ventas y pedidos, con analisis por familias, zonas, articulos y vendedores.

Prondstico de Ventas (Unidades)

Compara las unidades reales vendidas con las previstas por el modelo tomando como referencia los
albaranes de venta. Incluye la linea de unidades reales (amarilla), la prediccidon del modelo (verde) y los
escenarios pesimistas (P10) y optimista (P90), ademas de graficos por familia de productos y un anillo con

el peso de cada familia. Una vision clara de hacia donde ira la demanda y dénde se concentra el negocio.
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Pronéstico de Ventas (Importes)

Traslada la previsidn de ventas a euros, calculdndose sobre el prondstico de unidades, para anticipar la

facturacién esperada y planificar objetivos e ingresos con confianza.
0 » 56216 mil € 130.307.77 -56.86%
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Pronéstico de la Demanda (Unidades)

Para el pronéstico de la demanda se tienen en cuenta los pedidos de venta para mostrar las previsiones
de pedidos en unidades, con comparativa real vs. previsto, anillo por familias y linea temporal de evolucién

mensual, para preparar la operativa antes de que la demanda llegue.
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Pronéstico de la Demanda (Importes)

Expresa la prevision de demanda en euros, para dimensionar el volumen de pedidos que esta por venir y

anticipar su impacto econémico.

0~ 5506 mil€ (4] - --
.’.’ﬁ .’.'ﬁ 7 l't

Importe Real vs Importe Previsto

S0mil g Tt 382m

e

T W g T

37 ml 40 mil 32 il 14 mil I BT T rbrtiterr TS T o

31 mil 33 mil 34 mil 37 mil
2B mil

0 mil
Feb 2026 Mar 2026 Abr2026 May 2026 Jun 2026 Jul 2026 Ago2026 Sep2026 Oct2026 Nov2026 Dic2026

May 2025 Jun 2025 Jul 2025 Ago2025 Sep2025 Oct2025 Nov2025 Dic2025 Ene2026

Prevision por familia TOP 10 previsién por familia/subfamilia
Familia  @* @0001 ® 0002 @0003 0004 @005 0005 @ 0007 ®0008 @C010

g
NV

Familia @* © 0001 0002 0003 @0004 0005 ®0006 ®0007 @0008 ~ 0010 0011 @0012 $:0013

500000€  —

May Jun Jul Ago Sep Oct Nov Dic Ene Feb Mar Abr May Jun Jul Ago Sep Oct Nov Dic

2025 2025 2025 2025 2025 2025 2025 2025 2026 2026 2026 2026 2026 2026 2026 2026 2026 2026 2026 2026

Business Partner

Platinum




C t I. 938 253 774 Av. de la Via Augusta, 85, 1°A
0 n ro info@controlaisolutions.ai Edificio Cliensor Manusa, 08174

. . trolaisolutions.ai Sant Cugat del Vallés, Barcelona
Al Solutions |

2. COMPRAS — Informe Compras IA

Inteligencia artificial al servicio del aprovisionamiento: anticipa las necesidades de compra a partir de las
compras realizadas, tomando como base los albaranes de compra, para comprar mejor y en el momento

justo.

Prondstico de Compras (Unidades)
Anticipa las necesidades de compra en unidades a partir del histérico de albaranes, con comparativa real

vs. previsto y desglose por familias, para aprovisionarse con antelaciéon y evitar imprevistos.

(4] 206 mill 417 mill -051
atl ul llt

Unidades Reales vs Unidades Previstas

200.000
O b bk ok b ah » O 5 @° @ a® o 6 a6 b 96 o © ©
B A S AP B g T S s S 3V 7 8 8 Y Y LY L L L L P B VGV
47 o & AT @ T S » SR L p° S ) AT @ o g
PP R R R i P P P LR R L i P P T LR R i
& W ot 0 ot Y W7o ot 0 ot ¢ o @ of
Previsién por familia TOP 10 previsién por familia/subfamilia
familia @ 91 @101 ® 4 - . ® ) @132 9500 510 9520 @501 ©603 @605 @700 @701 @

I
’/

T
T
S
|

Pronéstico de Compras (Importes)
Traslada esa misma prevision a euros, para anticipar el desembolso en compras y planificar el presupuesto

de aprovisionamiento.
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3. ALMACEN — Informe Almacén IA

Area con tres paginas que combinan los modelos de ventas y compras para optimizar el inventario,

evitando tanto el exceso de stock como la rotura de existencias.

Rotacion y Stock

Muestra cémo evolucionara el inventario cruzando el consumo previsto (modelo de ventas), el stock actual
y las compras previstas (modelo de compras), calculando la rotacidn y el stock futuro. Incluye graficos de

rotacién y valor del inventario mes a mes, comparativo consumo vs. stock y un anillo de rotacidn prevista

por familias.

VDI - Rotacién
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Prondstico de Rotacidon

Compara la rotacion prevista con la del afio anterior y clasifica los articulos en tres situaciones: stock
Optimo, en riesgo de rotura o con exceso de stock. Ofrece una proyeccién de rotacion a 12 meses para
reducir el capital inmovilizado y evitar problemas de suministro, enriquecida con datos como el proveedor

habitual y su plazo de reposicién.
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Optimizacién de Stock

Identifica en detalle el estado del inventario calculando stock minimo (de seguridad), stock maximo, punto
de pedido y el valor del inventario (VDI minimo y maximo) para cada proveedor y variante de articulo.

Incluye gréaficos dinamicos de stock real frente a stock previsto e identifica los articulos en riesgo de rotura
0 en exceso.

Articulos criticos por categoria
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4. FINANZAS — Informe Tesoreria IA

Area disefiada para ofrecer una vision clara del cash flow y prever de forma realista su evolucién en los

proximos dias y meses.

Portada IA

Muestra el calculo de tesoreria dia a dia (saldo inicial + cobros previstos — pagos previstos = saldo final)
con tres lineas: el cash flow tedrico segun los documentos del sistema (verde), la predicciéon basada en IA
segun los patrones reales de cobro y pago (amarilla) y el limite de crédito bancario (amarilla). El modelo
ajusta las fechas a los habitos reales de clientes y proveedores y recalcula el presupuesto segun la

tendencia de los gastos.

648.47408 . @‘2065 53324 ] ®, 481819888 - = -2.104.191.56
Saldo inicial ryCobros gpaqos O Saldo final

Saldo por fecha
°

Detalle de Documentos Predictivos

Presenta la misma informacién con mayor nivel de detalle —tipos de efectos, fechas de vencimiento y
predicciones del modelo para esas fechas—, permitiendo analizar qué documentos concretos afectan a la

tesoreria y entender mejor el gréfico de la portada.
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